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Der Vertragshandler oder auch Eigenhandler (engl. distributor) ist ein Kaufmann, dessen
Unternehmen in die Vertriebsorganisation eines Herstellers von Markenwaren in der Weise
eingegliedert ist, dass er es durch Vertrag mit dem Hersteller oder einem von diesem
eingesetzten Zwischenhéndler standig Ubernimmt, im eigenen Namen und auf eigene
Rechnung die Vertragswaren im Vertragsgebiet zu vertreiben und ihren Absatz zu fordern, die
Funktionen und Risiken seiner Handelstatigkeit hieran auszurichten und im Geschéftsverkehr
das Herstellerzeichen neben der eigenen Firma herauszustellen.

Die wesentlichen Begriffsmerkmale sind somit die auf Dauer ausgerichtete Tatigkeit, die im
eigenen Namen und auf eigene Rechnung ausgetbt wird und zu einer Eingliederung des
Vertragshandlers in die Vertriebsorganisation des Herstellers fuhrt. Damit unterscheidet er
sich vom Handelsvertreter, der Geschéfte im Namen des Unternehmers, also im fremden
Namen vermittelt oder abschlieRt. Anders als der Kommissionsagent kontrahiert der
Vertragshéndler fiir eigene Rechnung. Vom Verkaufskommissionar unterscheidet er sich
dadurch, dass er Waren sowohl kauft als auch weiterverkauft.

Wirtschaftlich wird die Position des Vertragshandlers dadurch gekennzeichnet, dass er als
verlangerter Arm des Herstellers Aufgaben eines ausfiilhrenden Organs Gbernimmt.
Gleichwohl trifft ihn das Absatz- und Kreditrisiko. Er muss auf seine Kosten ein Lager
unterhalten. Die Gefahr, dass er die eingekaufte Ware nicht oder nur zu einem niedrigeren
Preis als dem ursprunglich kalkulierten Preis absetzen kann, geht zu seinen Lasten. Dabei
muss gesehen werden, dass ihn oftmals vertragliche Mindestabnahmeverpflichtungen
gegenuber dem Hersteller zusatzlich belasten.

Héufig anzutreffen ist ein dem Vertragshandler eingeraumtes Alleinvertriebsrecht, dass
zusétzlich mit einem Gebietsschutz zu seinen Gunsten einhergehen kann. Zur Absicherung
der Position des Vertragshéndlers ist darauf zu achten, dass der Hersteller die vertragliche
Verpflichtung Gbernimmt, keine weiteren Vertragshéndler im Vertragsgebiet einzusetzen und
seine Ware auch nicht selbst in dem Vertragsgebiet zu vertreiben oder durch Dritte vertreiben
zu lassen. Weitergehende Verpflichtungen des Herstellers, wie etwa die, dafur zu sorgen, dass
nicht Dritte in das Gebiet des Vertragshandlers verkaufen, sind nur ausnahmsweise und bei
ausdriicklicher Vereinbarung anzunehmen. Die blof3e Bezeichnung des Vertragspartners als
Generalvertreter besagt flr sich gesehen noch nicht, dass ihm ein Alleinvertriebsrecht
Ubertragen worden ist. Verstolt der Hersteller gegen das dem Vertragshéndler eingerdumte
Alleinvertriebsrecht, macht er sich schadensersatzpflichtig. Der Vertragshandler hat dann
Anspruch auf den ihm entgangenen Gewinn. Dagegen ist es ihm verwehrt, das vom Hersteller
Erlangte herauszuverlangen.

Vertriebsaktivitaten sogenannter AufRenseiter im Vertragsgebiet kann der Vertragshandler
unter seltenen Umstdnden mit einem Unterlassungsanspruch aus 8 1 des Gesetzes gegen den
unlauteren Wettbewerb begegnen. Die anspruchsbegriindende Sittenwidrigkeit ist nicht schon
dann gegeben, wenn der Hersteller unter Verstol? gegen die Ausschliel3lichkeitsbindung dem
Aullenseiter Vertragserzeugnisse zur Verfligung stellt. Hinzutreten muissen besondere
Umsténde, die dem Verhalten das Geprége der Sittenwidrigkeit geben.

Beachtung erfordert der Umstand, dass es sich bei dem Vertragshéndlervertrag um einen
Rahmenvertrag handelt, der die grundlegenden Rechte und Pflichten der Vertragsparteien im
Hinblick auf die kunftige warenabsatzbezogene Kooperation regelt. Die einzelnen
Kaufvertrage zwischen Hersteller und Vertragshandler werden in Ausfillung dieses
Rahmenvertrages erst anlasslich der einzelnen Warenlieferungen geschlossen. Daneben ist der
Vertragshéndlervertrag als Dauerschuldverhéltnis ausgestaltet. Dadurch begriindet er



zwischen den Vertragsparteien ein besonderes Vertrauensverhaltnis. Dem Grundsatz von Treu
und Glauben kommt somit gesteigerte Bedeutung zu.

Diese Einordnung des Vertragshandlervertrags hat man sich bei der Abfassung eines Vertrags
selbst zu vergegenwartigen. Der Vertragshéndlervertrag enthalt somit sowohl kaufvertragliche
Elemente als auch dem Handelsvertreter &hnliche Dienstleistungselemente, die ihm seine
besondere Problematik verleihen.

2. Anwendbares Recht fur
Vertriebsvertrage mit auslandischen
Vertragshandlern

Das anwendbare Recht bestimmt sich nach der von den Parteien getroffenen Rechtswahl, in
Ermangelung einer solchen nach dem Schwerpunkt des Vertragsverhaltnisses. Wenn wie im
Regelfall Sitz, Tatigkeitsgebiet und gewerbliche Niederlassung des auslandischen
Vertragshandlers im selben Staat liegen, ist nach einhelliger Auffassung das Recht dieses
Staates auf das Vertragsverhéltnis anwendbar.

Anderenfalls wird unterschiedlich angekntpft an das Téatigkeitsgebiet, iberwiegend jedoch an
den Ort der gewerblichen Niederlassung, was besonders nahe liegt, wenn sich die Téatigkeit
des Vertragshéndlers auf mehrere Staatsgebiete erstreckt, z. B. die Benelux-Staaten.

Die einzelnen Kaufgeschéfte unterliegen mangels abweichender Vereinbarung in der Regel
dem selben Recht, dem der Vertragshandlervertrag als Rahmenvertrag unterliegt.

Wenn deutsches Recht auf die Einzelgeschafte anwendbar ist, fuhrt dies im
Anwendungsbereich des UN-Kaufrechts zur Verdrangung der Regeln des Burgerlichen
Gesetzbuchs (BGB) und des Handelsgesetzbuchs (HGB), da das UN-Kaufrecht deutsches
Recht ist und innerhalb seines Anwendungsbereichs dem allgemeinen Kaufrecht vorgeht.

Fur die wirtschaftlich relevante Frage, ob dem Vertragshéndler bei Beendigung des
Vertragsverhéltnisses Ausgleichsanspriiche zustehen, ist die Rechtswahl somit von
entscheidender Bedeutung, denn sie beurteilt sich nach dem anwendbaren auslédndischen
Recht und ist von Staat zu Staat verschieden zu beantworten.

Im Dezember 2009 16st die Rom I-Verordnung in den Mitgliedstaaten der EU das sog. Rom-
Ubereinkommen Gber das auf vertragliche Schuldverhaltnisse anzuwendende Recht von 1980
ab, um den Verdnderungen im Rechts- und Wirtschaftsverkehr Rechnung zu tragen. Im
Zeitalter des Internethandels erscheint es beispielsweise nicht mehr sachgerecht, die Frage des
anzuwendenden Rechts davon abhéngig zu machen, ob sich ein Verbraucher bei Abschluss
eines Kaufvertrages in seinem Heimatstaat befindet oder nicht. Gerade die Regelung fiir
Verbrauchervertrage war im vergangenen Jahr zum Zankapfel sowohl unter den
Mitgliedstaaten als auch im Europaischen Parlament geworden.

Die Verordnung regelt vor allem bei den ,.klassischen* Sachverhalten des
Wirtschaftsverkehrs, die eine Verbindung zu mehreren Rechtsordnungen haben, welche dieser
Rechtsordnungen im Einzelfall anzuwenden ist: Die Rom I-Verordnung erlaubt den
Vertragspartnern auch kunftig, das anzuwendende Recht selbst zu wéhlen. Machen sie davon



keinen Gebrauch, findet das Recht am Ort der Partei Anwendung, die die geschaftstypische
Leistung erbringt.

Bsp.:

Bestellt ein deutscher Unternehmer (ber eine interaktive Website im Internet bei einem
portugiesischen Handler Wein, stellt sich die Frage, ob auf den Kaufvertrag deutsches oder
portugiesisches Recht anzuwenden ist. Das wére im vorliegenden Fall die Lieferung des
Weins durch den Weinhandler. Portugiesisches Recht kame zur Anwendung.

Die Rom I-Verordnung wird 18 Monate nach ihrer Verabschiedung - also im Dezember
2009 - wirksam. Dann gilt die Verordnung in den EU-Mitgliedstaaten unmittelbar mit
Ausnahme von Danemark, das aufgrund einer Sonderregelung im EG-Vertrag nicht an
MaRnahmen der justiziellen Zusammenarbeit in Zivilsachen teilnimmt. Demgegenuber darf
das Vereinigte Konigreich aufgrund eines Zusatzprotokolls zum EG-Vertrag noch tiber seine
Teilnahme entscheiden.

3. Alleinvertriebsvertrag

Der Alleinvertriebsvertrag ist eine besonders hdufige Erscheinungsform der
Vertragshandlervertrage. Der Alleinvertriebsvertrag ist gekennzeichnet durch die
ausschlieBliche Zuweisung eines Vertragsgebiets an den Vertragshéandler.

Bei Vertragshéndlervertrdgen mit Alleinvertriebsrecht ist stets die EG-Verordnung Nr.
2790/99 zu beachten. Die EG-Verordnung 1982/1983 vom 22. Juni 1983 ist heute auRer
Kraft. Die EG-Verordnung 2790/99 stellt gewisse Ausschliel3lichkeitsvereinbarungen vom
generellen Verbot des Artikels 81 EG-Vertrag frei.

Artikel 81 EG-Vertrag findet Anwendung auf vertikale Vereinbarungen, die den Handel
zwischen Mitgliedstaaten zu beeintréchtigen geeignet sind und die den Wettbewerb
verhindern, einschréanken oder verfalschen.

Vereinbarungen, die nicht geeignet sind, den Handel zwischen Mitgliedstaaten spurbar zu
beeintrachtigen, oder die keine spurbare Einschrankung des Wettbewerbs bezwecken oder
bewirken, fallen nicht unter Artikel 81 Abs. 1 EG-Vertrag. In der Regel fallen deshalb
vertikale Vereinbarungen zwischen Unternehmen, deren Anteil an dem relevanten Markt
nicht mehr als 10 % betragt, grundsétzlich nicht unter das Verbot des Artikels 81 Abs.1, weil
die Beschrénkung als nicht spurbar gilt. Zudem gibt es keine Vermutung, dass vertikale
Vereinbarungen von Unternehmen mit einem hoheren Marktanteil automatisch gegen das
Kartellverbot versto3en. Die Kommission erachtet es als moglich, dass auch Vereinbarungen
in Fallen, in denen die Marktanteilsschwelle von 10 % Uberschritten wird, keine splrbaren
Folgen fiir den Handel zwischen Mitgliedstaaten oder keine spiirbaren
Wettbewerbsbeschrankungen darstellen. Beeintrachtigen hingegen Vereinbarungen trotzdem
den Handel und den Wettbewerb spiirbar, obwohl sie zwischen Unternehmen getroffen
wurden, deren Marktanteil die 10 %-Schwelle nicht erreicht, gilt das Verbot des Artikels 81
Abs. 1 EG-Vertrag ebenfalls.

Die Gruppenfreistellungsverordnung EG-Verordnung 2790/99 (GVO) begriindet flr vertikale
Vereinbarungen eine Vermutung der RechtméaRigkeit, die sich nach dem Marktanteil des
Lieferanten oder des Kaufers richtet. Nach Artikel 3 der GVO wird bei der Klarung der Frage,



ob eine Vereinbarung aufgrund der Verordnung vom Kartellverbot freigestellt ist, in der
Regel der Anteil des Lieferanten an dem Markt zugrunde gelegt, auf dem er die betreffende
Vertragsware oder Dienstleistung verkauft. Die Freistellung gilt danach nur, wenn die
Marktanteilsschwelle von 30 % nicht tiberschritten wird.

Lediglich bei Vereinbarungen mit Alleinbelieferungsverpflichtungen im Sinne des Artikels 1
Buchstabe C GVVO wird der Anteil des Kdufers herangezogen, und zwar an dem Markt, auf
dem er die Vertragsware oder Dienstleistung einkauft; auch hier liegt die Obergrenze fiir die
Gruppenfreistellung vom Kartellverbot bei 30%.

Wirtschaftlich gesehen kann sich eine vertikale Vereinbarung nicht nur auf den Markt
auswirken, auf dem sich Lieferant und K&ufer begegnen, sondern auch auf den dem
Ké&ufermarkt nachgelagerten Markten. Aus Grinden der Rechtssicherheit und weil diese
Markte bei Beachtung der vorgenannten Grenzen nicht spurbar beeinflusst werden dirften,
werden sie auller acht gelassen.

Als vertikale Vereinbarungen werden Vereinbarungen oder aufeinander abgestimmte
Verhaltensweisen zwischen zwei oder mehr Unternehmen verstanden, von denen jedes
zwecks Durchfiihrung der Vereinbarung auf einer unterschiedlichen Produktions- oder
Vertriebsstufe tatig ist, und welche die Bedingungen betreffen, zu denen die Parteien
bestimmte Waren oder Dienstleistungen beziehen, verkaufen oder weiterverkaufen kénnen.

Vertikale Vereinbarungen zwischen Wettbewerbern unterfallen nicht der hier
zitierten GVO.

In Artikel 4 GVVO sind Kernbeschrankungen aufgefiihrt, welche bewirken, dass jede vertikale
Vereinbarung, die solche Bestimmungen enthélt, als ganzes vom Anwendungsbereich der
Verordnung ausgeschlossen ist. Sie sind also verboten. Eine individuelle Freistellung solcher
Vereinbarungen vom Kartellverbot ist unwahrscheinlich.

Die in Artikel 4 A GVO beschriebene Kernbeschrankung verbietet die Preisminderung der
zweiten Hand, das heif3t Vereinbarungen oder abgestimmte Verhaltensweisen, die unmittelbar
oder mittelbar die Festsetzung eines vom Kaufer vorgegebenen Fest- oder Mindestpreises
bzw. eines Fest- oder Mindestpreisniveaus fur den Weiterverkauf bezwecken. Die in Artikel 4
B GVO beschriebene Kernbeschrankung betrifft VVereinbarungen und abgestimmte
Verhaltensweisen, die unmittelbar oder mittelbar eine Einschrankung des Verkaufs durch den
Kaufer bezwecken, indem das Gebiet oder der Kundenkreis beschrankt wird, in das oder an
den der Verkaufer die Vertragswaren oder Dienstleistungen verkaufen darf.

Diese fur Alleinvertriebsrechte eines Vertragshandlers wichtige Verbotsregelung enthélt vier
Ausnahmen. Die erste 1413t zu, dass der Lieferant den aktiven Verkauf durch seine direkten
Abnehmer in Gebieten oder an Kundengruppen einschranken darf, die er ausschlieBlich einem
anderen Kaufer zugewiesen oder sich selbst vorbehalten hat. Ein Gebiet oder eine
Kundengruppe ist ausschlieBlich zugeordnet, wenn der Lieferant damit einverstanden ist, sein
Produkt an lediglich einen Vertragshandler zum Vertrieb in einem bestimmten Gebiet oder an
eine bestimmte Kundengruppe zu verkaufen und der ausschlieBliche Vertriebshéndler gegen
aktiven Verkauf in seinem Gebiet oder an seine Kundengruppe durch den Lieferanten und alle
anderen Kaufer des Lieferanten innerhalb der Gemeinschaft geschitzt wird.

Beispielsweise darf der Lieferant die mit einem Ausschlie3lichkeitsrecht verbundenen
Zuweisungen des Gebiets oder einer Kundengruppe dadurch miteinander verknupfen, dass er



einem Handler den Alleinvertrieb an eine bestimmte Kundengruppe in einem bestimmten
Gebiet zugesteht.

Aktiver Verkauf bedeutet die aktive Ansprache individueller Kunden in einem Gebiet oder
individueller Mitglieder einer Kundengruppe, das bzw. die ausschlie3lich einem anderen
Vertragshéndler zugewiesen wurde, zum Beispiel mittels Direktversand von Briefen oder
personlichen Besuches; oder die aktive Ansprache einer bestimmten Kundengruppe oder von
Kunden in einem bestimmten Gebiet, das bzw. die beispielsweise ausschliel3lich einem
anderen Vertriebshandler zugewiesen wurde, mittels Werbung in den Medien oder anderer
VerkaufsforderungsmaRnahmen, welche sich speziell an die fragliche Kundengruppe oder
speziell an die Kunden in dem fraglichen Gebiet richten; oder die Errichtung eines Lagers
oder einer Vertriebsstétte in einem Gebiet, das ausschlief3lich einem anderen Vertragshéndler
zugewiesen wurde.

Passiver Verkauf bedeutet die Erftillung unaufgeforderter Bestellungen individueller Kunden,
das heif3t das Liefern von Waren an bzw. das Erbringen von Dienstleistungen fur solche
Kunden. Allgemeine Werbe- oder Verkaufsférderungsmafnahmen in den Medien oder im
Internet, die Kunden oder Kundengruppen in Gebieten erreichen, die einem anderen
Vertriebshéndler ausschliel3lich zugewiesen sind, die aber eine verniinftige Alternative zur
Ansprache von Kunden oder Kundengruppen, zum Beispiel im eigenen Gebiet oder im
Gebiet, die keinem Vertriebshandler zugewiesen sind, darstellen, sind passive Verkéufe.

Die restlichen drei Ausnahmen des Artikels 4 B GVO lassen die Beschrankung des aktiven
wie des passiven Verkaufs zu. Danach diirfen die Moglichkeit eingeschrénkt werden fir einen
GroRhandler, an Endbenutzer zu verkaufen, sowie die Mdglichkeit fir einen zugelassenen
Héndler in einem selektiven Vertriebssystem, auf allen Stufen des Handels an nicht
zugelassene Handler in Markten, in denen ein solches System durchgefiihrt wird, zu
verkaufen. Ebenso darf die Moglichkeit fiir einen Kaufer, die ihm zur Einfligung in ein
Produkt gelieferten Bestandteile an Wettbewerber des Lieferanten weiter zu verkaufen,
eingeschrankt werden. Die beiden in Artikel 4 C GVO geregelten Ausnahmen (Beschrankung
des aktiven und passiven Verkaufs an Endbenutzer) und Artikel 4 D GVU (selektive
Vertriebssysteme) sollen nicht Gegenstand dieser Abhandlung Gber generelle
Vertragshandlervertrage sein.

Die in Artikel 4 E GVO beschriebene Kernbeschrankung verbietet Vereinbarungen, die es
Endbenutzern, unabhéngigen Reparaturbetrieben und Dienstleistungserbringern untersagen
oder nur mit Einschrankungen gestatten, Ersatzteile unmittelbar vom Hersteller zu beziehen.
Die Vereinbarung darf jedoch beztiglich der Lieferung der Ersatzteile an Reparaturbetriebe
und Dienstleister, die Erstausriister mit der Reparatur oder Wartung seiner Produkte
beauftragt hat, Beschrankungen enthalten. Das heil3t, dass ein Erstausrister von Mitgliedern
seines eigenen Reparatur- und Kundendienstnetzes verlangen kann, die Ersatzteile von ihm zu
beziehen.

Vertikale Vereinbarungen, die nicht unter die Gruppenfreistellungsverordnung fallen, gelten
keineswegs automatisch als rechtswidrig, massen aber ggf. im einzelnen geprdift werden. In
der Praxis muss jedoch keine Anmeldung aus Vorsichtserwédgungen vorgenommen werden.
Im Falle von Streitigkeiten kann die Anmeldung nachgeholt werden, dann kann die
Kommission die vertikale Vereinbarung rickwirkend ab dem Datum ihres Wirksamwerdens
freistellen, falls alle vier Voraussetzungen fir die Anwendung von Artikel 81 Abs. 3 E GVO
erfillt sind.



4. Schriftform

Ein Alleinvertriebsvertrag bedarf der Schriftform gemaR den Bestimmungen des Gesetzes
gegen Wettbewerbsbeschrankungen (GWB). Es muss also der gesamte Vertrag einschlieflich
aller Nebenabreden schriftlich niedergelegt und unterzeichnet werden mit Ausnahme solcher,
die schlechterdings keinen Einfluss auf die Entscheidungen der Kartellbehtérden oder der
Gerichte Uber ein Eingreifen aufgrund des GWB haben kénnen. Der Schriftform bed(rfen
auch spatere Vertragsanderungen.

Dem Schriftformerfordernis wird auch genlige getan durch einen Briefwechsel, in welchem
der gesamte Vertragsinhalt niedergelegt ist, wenn jedes Schreiben von dem jeweils
Erklarenden eigenhéndig unterzeichnet ist, sowie im Falle gegenseitiger Verweisungen von
Schriftstiicken.

Hinsichtlich der im Vertrag in Bezug genommen Anlagen ist das Schriftformerfordernis
erfullt, wenn sie mit dem unterzeichneten Text kdrperlich verbunden sind, z. B. durch
Verwendung einer Heftmaschine. Eine Trennung darf nur durch Substanzzerstérung moglich
sein.

Die Bezugnahme auf kiinftige Preislisten ist zuldssig, gleiches gilt auch fir kiinftige
Allgemeine Geschéftsbedingungen.

Die Verletzung des Formerfordernisses fihrt zur Nichtigkeit aller Bestimmungen des

Vertrags, die einen Zusammenhang mit der AusschlieRlichkeitsabrede haben. Inwieweit der
Vertrag im tbrigen aufrecht erhalten bleibt, beurteilt sich nach § 139 BGB.

S. Rechte und Pflichten der
Vertragsparteien

Als Rahmenvertrag soll der Vertragshéndlervertrag die auf den kiinftigen Warenabsatz
bezogene Vertragsabstimmung zwischen dem Hersteller und dem Vertraghandler
gewahrleisten.

Es bestehen folgende Rechte und Pflichten:

a) Absatzforderung

Der Vertragshandler ubernimmt die Pflicht, sich nachhaltig fiir den Absatz der
Vertragserzeugnisse und die Marke einzusetzen. Hier kdnnen im Interesse des Herstellers
auch Umsatzvorgaben oder Mindestabnahmeverpflichtungen vorgesehen werden. Damit
einher geht die Verpflichtung, den Hersteller Giber die Vertriebstatigkeit und die allgemeine
Marktentwicklung, insbesondere in Bezug auf die Wettbewerber und die Kunden zu
unterrichten. Ergénzt werden kann dies durch eine Werbeverpflichtung.

Ist der Vertragshéndler mit dem Absatz von technischen Produkten befa3t, muR er Ersatzteile
liefern und Kundendienst leisten. Um diesen Verpflichtungen nachzukommen, ist der
Vertragshéndler hdufig verpflichtet, ein umfangreiches Ersatzteillager zu unterhalten und
Werkzeuge anzuschaffen.



b) Belieferung des Vertragshéndlers

Der Vertragshandler wird darauf dréangen, eine Lieferverpflichtung des Herstellers zu
begriinden. Bei Lieferschwierigkeiten auf Grund von Produktionsschwierigkeiten oder
Verweigerung der Lieferung aus sonstigen Griinden ist dann Rickgriff auf den Vertrag
geboten.

Hier ist jedoch zu beachten, dass eine Lieferverpflichtung nur dann anerkannt wird, wenn dem
Vertragshandler sowohl eine Mindestabnahmeverpflichtung als auch ein Konkurrenzverbot
erteilt worden ist.

c) Treuepflichten

Aus dem vorliegenden Treueverhaltnis folgt die beiderseitige Verpflichtung, bei der Erfillung
der Vertragspflichten vertrauensvoll zusammenzuarbeiten und auf die Interessen des jeweils
anderen Rucksicht zu nehmen. So ist der Hersteller zum Beispiel verpflichtet, bei seinen
Entscheidungen tber Produktion und Vertrieb der von ihm angebotenen Produkte nicht nach
freiem Belieben zu verfahren, sondern auf die Belange des Vertragshandlers Riicksicht zu
nehmen.

d) Gleichbehandlung

Eine ungeschriebene Verpflichtung, die den Hersteller trifft, ist die zur Gleichbehandlung
seiner Vertragshandler, wenn er mehrere Handler eingesetzt hat und diese untereinander im
Wettbewerb stehen.

6. Regelungspunkte bei Betonung der
unterschiedlichen Interessen

Die Betonung der Interessen des Vertragshandlers oder des Herstellers findet ihren
Niederschlag insbesondere in den folgenden typischen Bestimmungen:

a) Vertragsgebiet

b)  Nutzung der Kennzeichenrechte des Herstellers durch den Vertragshandler

c) Lagerhaltung auf Kosten des Herstellers oder des Vertragshandlers

d) Mindestabnahmeverpflichtung

e) Werbungskostenbeitrag des Herstellers

f)  Wettbewerbsverbot

g) Regelung der Gewéhrleistungsrechte des Vertragshandlers

h)  Ricknahmepflicht fur Vertragsware bei Beendigung des Vertragsverhéltnisses

i) Ubernahme von Spezialwerkzeugen durch Hersteller



)i Ubermittlung von Kundenanschriften
k)  Ausgleichsanspruch bei Kundenstammuberlassung

1) Gerichtsstand und anwendbares Recht

Zu a) Vertragsgebiet

Ob eine einseitige Anderungsbefugnis des Herstellers fiir das Vertragsgebiet zulassig ist, war
Gegenstand mehrerer Entscheidungen des Bundesgerichtshofs (BGH). Danach kommt es
entscheidend darauf an, ob dem Vertragshandler ein Alleinvertriebsrecht eingerdumt ist:

Ist ihm lediglich ein bestimmtes Gebiet — je nach Wechsel der Geschaftslage mehreren
Héndlern — Gbertragen, so ist es mit einer Inhaltskontrolle vereinbar, wenn der vom Hersteller
vorformulierte Vertragshindlervertrag auch ohne besondere Anderungsgriinde dem Hersteller
das Recht einrdumt, einen weiteren Vertragshandler einzusetzen.

Ist hingegen der Vertragshandler zur alleinigen Betreuung des Vertragsgebiets berufen, so ist
die Anderungsbefugnis des Herstellers nur dann mit einer Inhaltskontrolle vereinbar, wenn sie
erhebliche Griinde voraussetzt und dem Vertragshandler eine angemessene Ubergangszeit
sowie einen angemessenen Ausgleich einraumt. Eine bloRe Ankniipfung des Anderungsrechts
an die Sicherung des Marktanteils ist nicht ausreichend, und zwar auch dann nicht, wenn die
Klausel dahin lautet, dass eine angemessene Berlicksichtigung der Interessen des
Vertragshéndlers vorgenommen wird.

Die nachstehend vorgeschlagene Klausel stellt darauf ab, dass ein sachlich gerechtfertigter
Grund fur eine Anderung des Vertragsgebiets vorliegen muss, sie halt daher allemal einer
Inhaltskontrolle stand.

,Der Hersteller wird das Vertragsgebiet des Vertragshiandlers nicht ohne sachlich
gerechtfertigten Grund &ndern oder einen weiteren Handler im Vertragsgebiet einsetzen. Der
Hersteller ist in diesen Fallen verpflichtet, eine Ankiindigungsfrist von sechs Monaten nach
Anhorung des Vertragshéndlers einzuhalten.*

Bei abweichenden, die Interessen des Herstellers bevorzugenden Formulierungen ist indessen
jedenfalls dann Vorsicht geboten, wenn es sich um ein Alleinvertriebsrecht innerhalb eines
umgrenzten Vertragsgebiets handelt. Bei AGB-maRiger Verwendung konnte eine solche
Klausel so lauten:

,Liegen konkrete Anhaltspunkte dafiir vor, dass durch eine Verénderung aufgrund
Verkleinerung des Vertragsgebiets eine erhebliche Verbesserung der Marktdurchdringung fiir
Vertragserzeugnisse erreicht werden kann, so kann die Herstellerin nach Anhérung der
Vertragshéandlerin eine entsprechende Verdnderung vornehmen. Die Veranderung kann nur
mit der Mal3gabe erfolgen, dass sie friihestens mit Ablauf des tiberndchsten Quartals wirksam
wird. Soweit die Vertragshandlerin dadurch die Méglichkeit verliert, um Geschaftsabschlisse
zu werben, ist ihr in analoger Anwendung von § 89 b Handelsgesetzbuch (HGB) ein
Ausgleich zu gewéhren.*

Zu b) Nutzung der Kennzeichnungsrechte des Herstellers
durch den Vertragshandler




Dem Hersteller wird daran gelegen sein, dal? der Vertragshandler zum Vertrieb der
Vertragserzeugnisse berechtigt ist, seine Marke einzusetzen. Eine solche Klausel kdnnte
lauten:

,Der Vertragshiandler ist berechtigt, sich wihrend der Laufzeit dieses Vertrages als ,,A*-
Héndlerin zu bezeichnen und beim Vertrieb der Vertragserzeugnisse die Warenzeichen und
Dienstleistungsmarken des Herstellers zu benutzen.*

Zu c) Lagerhaltung auf Kosten des Herstellers oder des
Vertragshandlers

Ein Lagerbestand von Waren und Ersatzteilen kann sowohl als Eigenlager des
Vertragshéndlers wie auch als Konsignationslager geftiihrt werden. Bei dem Eigenlager
handelt es sich um Waren und Ersatzteile, die im Eigentum des Vertragshéndlers stehen. Bei
der Gestaltung als Eigenlager, welche die Liquiditatsbelastung auf den Vertragshandler
verlagert, sind gewisse Ricknahmeverpflichtungen bei Beendigung des Vertragsverhaltnisses
zu beachten.

Das Konsignationslager ist ein Warenbestand, der von einem Unternehmer zu seiner
Absatzorganisation gehdrenden selbstandigen Gewerbetreibenden zur sofortigen Belieferung
der Kundschaft Gberlassen wird. Die Ware steht demnach bis zur VerduRerung durch den
Vertragshéndler im Eigentum des Herstellers. Der Vertragshandler hat in diesem Fall Sorge
dafiir zu tragen, dass die Ware getrennt aufbewahrt und als Eigentum des Herstellers
gekennzeichnet wird. Daneben besteht regelméfiig eine Verpflichtung des Vertragshandlers,
die bei ihm lagernde Ware gegen die (blichen Risiken wie Feuer, Diebstahl und
Beschadigung zu versichern.

Ob der Vertragshandler eine gesonderte Vergitung fur die Lagerhaltung erhélt, bleibt der
Vereinbarung der Parteien vorbehalten. Das gemeinsame Absatzinteresse l1at zumindest eine
Kostenbeteiligung als angemessen erscheinen.

Eine Klausel fiir ein Konsignationslager kénnte lauten:

,Im Rahmen diese Vertrags richtet der Hersteller bei dem Vertragshiandler ein
Konsignationslager zur Gewahrung bestmdglicher Versorgung des von dem Vertragshandler
betreuten Marktes ein. Die Konsignationsware steht im Eigentum des Herstellers. Der
Vertragshéndler ist verpflichtet, die Konsignationsware von anderen Waren getrennt
aufzubewahren und als Eigentum des Herstellers zu kennzeichnen.

Der Vertragshandler ist berechtigt und auf Verlangen des Herstellers verpflichtet, die Ware
fir Rechnung des Herstellers gegen Feuer, Diebstahl und Beschadigung durch Dritte zu
versichern.

Bezlglich der Beendigung des Vertrags:

,,Der Vertragshdndler ist berechtigt und verpflichtet, mit Beendigung des Vertrags die

Konsignationsware an den Hersteller zurlickzusenden. Die Versendung erfolgt auf Kosten des
Vertragshdndlers. *

Zu d) Mindestabnahmeverpflichtung




Die Festlegung einer Mindestabnahmeverpflichtung ist fir den Hersteller wiinschenswert.
Wenn eine Mindestabnahmeverpflichtung vereinbart wird, sollte klargestellt werden, ob es flr
deren Erflllung auf den Abruf der Ware oder die Auslieferung ankommt.

Die Mindestabnahmeverpflichtung kann zunéchst als Verpflichtung zum Abschluss
entsprechender Kaufvertrdge formuliert werden:

,Die Vertragshindlerin verpflichtet sich zur Abnahme folgender Mindestmengen und wird
jeweils zur alsbaldigen Lieferung abrufen:

a) Bis zum Ablauf des ersten Kalenderjahres nach Vertragsabschluss:
b) Im folgenden Kalenderjahr:

Fir die weitere Folgezeit werden die Vertragspartner die Mindestmengen einvernehmlich
festsetzen, wobei sie jahrliche Steigerungsraten von % erwarten.

Die Mindestabnahmeverpflichtung kann als Abschluss dieser Kaufvertrage gestaltet werden,
wobei die Preise und sonstigen Bedingungen klar definiert werden missen:

,,Es gelten die im Zeitpunkt des Abrufs geltenden Preise und Lieferbedingungen der
Herstellerin.*

Die Nichterfllung der Abnahmeverpflichtung kann Schadensersatzanspriiche des Herstellers
begriinden.

Zu e) Werbungskostenbeitrag des Herstellers und
Vertragshandlers

Verstandigen sich die Parteien tiber gemeinsame Werbung oder gemeinsame Messeauftritte,
werden sie die Kosten in der Regel teilen. Die Teilungsquoten sind in einem Anhang
festzulegen.

Zu f) Wettbewerbsverbot

Aus der wechselseitigen Firsorgepflicht ist anzunehmen, dass ein Wettbewerbsverbot bei
allen Alleinvertriebsvertragen auch ohne ausdriickliche Vereinbarung fiir den Vertragshandler
besteht, welches aus der Pflicht zur Absatzférderung abgeleitet wird. Die Aufnahme in den
Vertrag hat deshalb nur klarstellende Bedeutung. Sie empfiehlt sich aber, weil die
Bestimmung sehr haufig in Alleinvertriebsvertradgen verwandt wird und deshalb aus ihrem
Fehlen unter Umstanden gegenteilige Schliisse gezogen werden kénnten.

Eine solche Klausel kénnte folgendermalen aussehen:

., Erzeugnisse, die mit den Vertragserzeugnissen in Wettbewerb stehen, darf der
Vertragshandler nur nach vorheriger schriftlicher Einwilligung des Herstellers selbst
erstellen oder vertreiben; er darf sich auch nicht ohne eine solche Einwilligung an einem
Wettbewerber der Herstellerin direkt oder indirekt beteiligen oder seinen Geschaftsbetrieb in
anderer Weise fordern. *



Ein Wettbewerbsverbot fir die Zeit nach Vertragsende kann nur fiir einen maximalen
Zeitraum von zwei Jahren — vom Vertragsende gerechnet — vereinbart werden.

Es darf sich nur auf den dem Vertragshandler zugewiesenen Bezirk oder Kundenkreis und auf
Gegensténde erstrecken, die er fur den Hersteller zu vertreiben hat. Der Hersteller muf3 dem
Vertragshéndler darlber hinaus flr den betreffenden Zeitraum eine angemessene
Entschadigung zahlen.

Zur Sicherung des Wettbewerbsverbots kann ebenfalls eine Vertragsstrafe vereinbart werden.
Sie erstreckt sich auf die Falle, in denen versucht wird, das Wettbewerbsverbot zu umgehen.

Zu ) Regelung der Gewahrleistungsrechte des
Vertragshandlers

Die Gewadhrleistungsrechte des Vertragshandlers gegeniiber dem Hersteller sind grundséatzlich
unabhéngig von den Gewadbhrleistungsrechten der weiteren Abnehmer gegeniuiber dem
Vertragshéndler. Das kann zu empfindlichen Nachteilen fir den Vertragshéndler fiihren,
wenn er seinen Kunden bessere Gewéhrleistungsrechte einrdumen muss, als sie der Hersteller
gegenliber dem Vertragshandler eingeraumt hat.

Auch wenn die Gewéhrleistungsbestimmungen gleichlauten, kann es sein, dass die
Gewadhrleistungsfrist im Verhéltnis des Vertragshandlers zum Hersteller bereits abgelaufen
ist, wenn der Vertragshéndler von seinem Kunden auf Gewéhrleistung in Anspruch
genommen wird, etwa bei Lagerhaltung auf eigene Rechnung.

AufRerdem kann auch der Vertragshandler bei Verletzung der ihm obliegenden
Untersuchungs- und Warnpflichten aus dem Institut der Produkthaftpflicht haften, ohne dass
er in jedem Fall seinerseits einen Rickgriffsanspruch gegen den Hersteller hat.

Raumt der Hersteller seinerseits dem Endkunden eine Herstellergarantie fir die
Vertragswaren ein, ist im Formular zusatzlich dafiir Sorge zu tragen, dass zugunsten des
Vertragshéndlers Erstattungsanspriiche vorgesehen werden, und zwar zum einen flr den
Personaleinsatz, zum anderen fiir etwa bendétigte Ersatzteile. Ob dem Vertragshandler auch fur
die Durchflihrung dieser Arbeiten ein Gewinnanspruch zuzuerkennen ist, ist umstritten, wird
vom BGH aber bejaht. Sofern lediglich ein einstufiges Gewahrleistungssystem vereinbart ist,
besteht kein Aufwendungserstattungsanspruch des Vertragshandlers, weil eine selbstandige
Gewadhrleistungsverpflichtung des Herstellers gegentiber dem Endkunden begriindet worden
ist.

Etwas anderes gilt in den Féllen, in denen der Hersteller einen Serienschaden zu vertreten hat,
so dass eine Riickrufaktion erforderlich wird. Hier handelt es sich aus der Sicht des
Vertragshandlers um einen fremdverursachten Schaden, so dass der Vertragshandler
gegenlber dem Hersteller Aufwendungserstattungsanspriiche hat. Er besorgt namlich dann
ein Geschéft des Herstellers.

Eine Generalklausel unter Wahrung beidseitiger Interessen konnte lauten:
,Die Herstellerin hat die Vertragshéndlerin von Anspriichen Dritter im gesetzlichen Umfang

auf oder aus Nacherflllung, Rucktritt vom Vertrag, Minderung oder Schadensersatz im
Zusammenhang mit Sachméngeln der Vertragserzeugnisse freizustellen. Dies gilt nicht,



soweit die Sachméangel bei Ubergang der Gefahr auf die Vertragshandlerin noch nicht
vorhanden waren oder die Vertragserzeugnisse als von der Vertragshéndlerin genehmigt
gelten. Der Freistellungsanspruch besteht ferner nicht fir Anspriche aufgrund einer Garantie
durch die Vertragshandlerin, falls die Garantie tber eine von der Herstellerin gemachte
Garantie hinausgeht.

Art und Umfang der Gewéhrleistungsanspriche richten sich nach dem UN-Kaufrecht.*

ZuU h) Ricknahmepflicht fir Vertragsware bei Beendigqung
des Vertragsverhalt-
nisse

Der Vertragshandler kauft und verkauft auf eigene Rechnung. Er wird hdufig Vertragsware
am Lager haben, zumindest aber Ersatzteile flir Reparaturverpflichtungen. Endet das
Vertragsverhéltnis, stellt sich die Frage, ob er diese Waren noch verkaufen kann und darf.
Setzt der Hersteller einen anderen Vertragshéndler im Gebiet ein, wird ein Verkauf von
Vertragsware durch den alten Handler tiber die Vertragsdauer hinaus das Vertriebssystem
storen. Ersatzteile werden ohne Reparatur-Service in der Regel sogar unverkauflich sein.

Da diese Vertragswaren durch rechtlich selbstdndige Kaufvertrdge erworben wurden, besteht
kein unmittelbarer Anspruch des Handlers, dass der Hersteller die Waren zuriicknimmt.

Eine Rucknahmepflicht des Herstellers und deren Konditionen sind deshalb im
Vertragshéndlervertrag zu regeln.

Zu i) Ubernahme von Spezialwerkzeugen durch den
Hersteller

Erbringt der Vertragshandler Reparaturleistungen, fir die er Spezialwerkzeuge benétigt,
schafft er diese als freier Unternehmer auf eigenes Risiko an. Bei Vertragsende sind diese
Werkzeuge flr ihn ebenso wertlos wie die Ersatzteile.

Eine Rucknahmepflicht des Herstellers und deren Konditionen sind deshalb im
Vertragshéndlervertrag zu regeln.

Zu j) Ubermittlung von Kundenanschriften

Die nachstehend vorgeschlagene Vertragsgestaltung gibt dem Hersteller direkten Zugriff auf
die Kunden des Vertragshandlers. Damit entsteht in analoger Anwendung von § 89 b HGB
bei Beendigung des Vertragsverhéltnisses ein Ausgleichsanspruch. Der Hersteller tut deshalb
gut daran, genau zu prifen, ob ihm die Eingliederung des Vertragshéandlers und die
Kundenuberlassungsklausel etwas bringen, oder ob er nicht auf die Sogwirkung seiner Marke
vertrauen kann.

Ein Verzicht auf die Austibung des einmal vertraglich ausbedungenen Rechts zur
Ubermittlung von Kundendaten und —anschriften bringt den Ausgleichsanspruch des
Vertragshéndlers nicht zu Fall.



Aus der Position des Vertragshandlers empfiehlt sich unbedingt eine Formulierung, welche
sicher stellt, dass der vom Vertragshandler geschaffene Kundenstamm (Kundenkartei,
Adressenmaterial etc.) wahrend der Laufzeit des Vertrags — jedenfalls aber nach seiner
Beendigung — dem Hersteller Gberlassen wird.

Eine solche Bestimmung hatte etwa folgenden Wortlaut:

,Der Hersteller nimmt zwingend davon Kenntnis, dass der Vertragshindler wihrend der
Dauer des Vertrags die personlichen Daten der von ihm geworbenen Kunden (Name,
Anschrift) erfasst, sie in einer Kundenkartei speichert und dem Hersteller laufend zur
Verfugung stellt. Der Vertragshandler stellt sicher, dass er fur diese Weitergabe der Daten das
Einverstindnis seiner Kunden in schriftlicher Form erhélt.*

Zu k) Ausgleichsanspruch bei Kundenstammuberlassung

Der Bundesgerichtshof (BGH) hat zwischenzeitlich die analoge Anwendung des
Ausgleichsanspruchs gemal § 89 b HGB fiir Vertragshandler anerkannt, obwohl dieser
gesetzlich nicht geregelt ist. Eine solche gesetzliche Regelung, die einen Ausgleichsanspruch
zubilligt, existiert z. B. in Belgien. Andere Staaten, die wie Deutschland keine gesetzliche
Regelung kennen, leiten aus diesem Umstand zumeist ab, dass keine Entschadigung
geschuldet wird oder nur im Falle rechtswidriger Vertragsbeendigung des Herstellers.

Die Voraussetzungen fur einen Ausgleichsanspruch nach deutschem Recht sind:

Wirksame Beendigung des Vertrags

Der Ausgleichsanspruch dient dazu, den Vertragshéndler dafiir zu entschadigen, dass er die
Vorteile aus von ihm geschaffenen Kundenbeziehungen, zukiinftig nicht mehr nutzen kann.
Demnach setzt der Ausgleichsanspruch zunéchst eine wirksame Beendigung des
Vertragsverhaltnisses voraus. Hierzu z&hlt neben der Kindigung auch die einvernehmliche
Aufhebung. Etwas anderes ergibt sich nur dann, wenn der Weg der einverstandlichen
Aufhebung des Vertrags nur aus Entgegenkommen gegeniiber dem Vertragshandler gewahlt
worden ist, um eine Kiindigung aus wichtigem Grund, zum Beispiel schuldhaftes Verhalten
des Vertragshandlers, zu vermeiden.

Einbindung in die Vertriebsorganisation

Weiterhin wird die Eingliederung des Vertragshandlers in die Absatzorganisation des
Herstellers vorausgesetzt, d. h. er muf wirtschaftlich in erheblichem Umfang einem
Handelsvertreter vergleichbare Aufgaben zu erfiillen haben. Dies beinhaltet engen Kontakt in
den laufenden Geschaftsbeziehungen, Nutzung des vom Auftraggeber zur Verfiigung
gestellten Werbematerials etc. Der Vertragshandler mu im Vertriebssystem eine wesentliche
Rolle spielen. Das Verhaltnis darf sich nicht in einer bloRen Ké&ufer — Verkaufer — Beziehung
erschopfen.

Uberlassung von Kundendaten

Es bedarf einer vertraglichen Verpflichtung des Handlers, dem Hersteller bei Vertragsende
seinen Kundenstamm zu Ubertragen, so dass sich dieser die Vorteile des Kundenstamms
sofort und ohne weiteres nutzbar machen kann.



Dabei spielt es keine Rolle, wie und wann diese Verpflichtung entsteht und ob sie erst im
Zeitpunkt der Vertragsbeendigung oder schon wahrend der Vertragszeit durch eine standige
Unterrichtung des Herstellers tiber die Geschaftsentwicklung und die Geschéftsabschlisse zu
erfillen ist.

Wichtig ist, dass der Hersteller nach Beendigung des Vertrags in den Besitz des
Kundenstamms tatséchlich gelangt, so dass er ihn nutzen kann — gleichgdltig, ob er diese
Maglichkeit wahrnimmt oder nicht. Es reicht also aus, dass der Hersteller den vom
Vertragshéndler geschaffenen Kundenstamm sofort und ohne weiteres nutzen kann.

Die Analogie zu 8 89 b HGB ist dagegen nicht gegeben, wenn eine Pflicht zur Loschung der
Kundendaten nach Vertragsende besteht.

Der Ausgleichsanspruch ist geméaR § 89 b HGB analog zwingender Natur. Wie beim
Handelsvertreter ist dieser Anspruch im Vorhinein nicht abdingbar, ohne dass es auf die
Schutzbedurftigkeit des Vertragshéndlers im Einzelfall ankommt. Die analoge Anwendung
von § 89 b HGB kann insoweit nicht eingeschrankt werden.

Die HOhe des Ausgleichsanspruchs bemisst sich anhand folgender Kriterien:
Neukunden

Fur den Anspruch maligebend sind zundchst nur die Neukunden, die der Vertragshandler
wahrend der Dauer des Vertragsverhaltnisses selbst neu erworben hat bzw. Altkunden, mit
denen die Geschéftsaktivitaten erheblich erweitert worden sind.

Stammkunden

Aus der Geschaftsverbindung mit den vom Vertragshandler neu geworbenen Kunden missen
dem Hersteller fiir die Zukunft erhebliche Vorteile verbleiben. Um dariiber eine Aussage
treffen zu kdnnen, ist eine Prognose Uber die weitere Entwicklung des gekniipften
Geschaftsverbindungen abzugeben. Dabei ist dann abzugrenzen zwischen Einmalkunden und
Stammkunden.

Der Vertragshandler tragt die Beweislast dafiir, welche Kunden er fur den Hersteller neu
geworben hat bzw. mit welchen Altkunden die Geschaftsaktivitaten erheblich erweitert
wurden.

Der Maximalbetrag des Ausgleichsanspruchs belauft sich auf eine
Jahresdurchschnittsvergutung, bezogen auf die Tatigkeit des Vertragshandlers in den letzten
fiinf Jahren vor Vertragsbeendigung, bei kiirzerer Vertragsdauer auf diesen kiirzeren
Zeitraum.

Zu l) Gerichtsstand und anwendbares Recht

Gerichtsstande werden hdufig danach festgelegt, wo die Partei ihren Stammsitz hat. Hiermit
verbunden ist die Ubliche Erwartung niedriger Reisekosten, der Zugriff auf den Hausanwalt
sowie das leichte Zufuhren von Beweismaterial an das Gericht. Im Zeitalter schneller
Reisemdglichkeiten rund um den Globus und der Vernetzung der Ubermittlungswege sollten
diese Gedanken — allein — nicht ausschlaggebend sein. Ein Flug mehr oder weniger in das
stdndig besuchte Vertragsgebiet sollte keine der Parteien wirklich hindern.



Der Gerichtsstand beeinflusst das anwendbare Recht und umgekehrt. Durch die bewusste
Auswahl eines von mehreren zulédssigen Gerichtsstdnden kann der Ausgang eines
Rechtsstreits maligeblich beeinflusst werden.

Beispiel:

Hersteller Hubert und Vertragshandler Victor, beide in Deutschland ansassig, exportieren
nach Japan. Dem japanischen Recht sind Ausgleichsanspriiche des Vertragshéndlers
unbekannt und untblich. Im deutschen Recht wird der Anspruch als zwingendes Recht
angesehen. Unter Berufung auf die japanischen Gepflogenheiten will H bei Vertragsende
nicht zahlen, V will klagen.

Wirde V im Beispielsfall in Japan klagen, am sogenannten Gerichtsstand des Erfillungsortes,
waren seine Chancen denkbar schlecht, denn seine Argumentation wére dem japanischen
Richter fremd, auch wenn dieser Richter durch Rechtswahl gezwungen sein sollte, deutsches
Recht anzuwenden. Klagt V hingegen am Sitz des H in Deutschland, steigen seine
Erfolgsaussichten, selbst wenn der Vertrag ausdriicklich japanischem Recht unterstinde. V
dirfte sich vor einem deutschen Richter erfolgreich auf seine Schutzbedurftigkeit berufen
kénnen.

Das Beispiel des Ausgleichsanspruchs zeigt, dass bei der Rechtswahl sowie bei der Auswabhl
des Gerichtsstands viel Geld auf dem Spiel stehen kann. Im Einzelfall kann es sich fir den

deutschen Hersteller durchaus lohnen, die gewohnte heimische Rechtsordnung zu verlassen.
Diese Entscheidung ist jedoch sehr sorgféltig abzuwagen.

7. Beendigung des Vertragsverhaltnisses

Das Vertragsverhéltnis kann beendet werden

a) durch ordentliche Kiindigung

Hierbei ist folgendes zu beachten: Der Vertragshandler trifft haufig grof3e Investitionen, die
durch die Mdglichkeit einer kurzen ordentlichen Kundigungsfrist entwertet wirden.

Die Rechtsprechung geht tiberwiegend von Kindigungsfristen von einem Jahr zum
Monatsende aus. Je nach Branche und Dauer des Vertragsverhéltnisses kénnen auch langere
Fristen bis zu zwei Jahren, gegebenenfalls auch zeitlich gestaffelt, in Frage kommen.

b) durch auRerordentliche Kiindigung

Eine aulRerordentliche Klindigung ist immer dann mdoglich, wenn ein weiteres Festhalten am
Vertrag der jeweiligen Partei bis zum ordentlichen Kiindigungstermin nicht mehr zumutbar

ist. Insbesondere liegt ein wichtiger Grund in der Zerstorung des gegenseitigen Vertrauens.

Wichtige Griinde flr den Hersteller sind zum Beispiel:

- Verstol’ gegen das Wettbewerbsverbot

- Verletzung von Geheimhaltungspflichten



Verletzung von Abrechnungs- und Zahlungsverpflichtungen

- Manipulation bei Abrechnungen und Ahnlichem

- Nichteinhaltung von Mindestabnahmemengen

- Konkurs des Vertragshandlers

Wichtige Griinde fur den Vertragshéndler kdnnen sein:

- Verletzung des Alleinvertriebsrechts durch Bestellung eines weiteren Vertragshandlers
- grundlose Ablehnung von Bestellungen des Vertragshandlers

- Direktlieferungen des Herstellers unter Umgehung des Vertragshéndlers

Bei der Beantwortung der Frage, ob tatsachlich ein wichtiger Grund vorliegt, mu immer auf
die wesentlichen Umsténde des Einzelfalls abgestellt werden. Eine Rolle spielt dabei die
Ausgestaltung des Vertragsverhéltnisses, die personliche und sachliche Beziehung, Art und
Dauer der Vertragsdurchfuhrung, der Erfolg des Vertragshéndlers sowie das jeweilige eigene

Verhalten des Kindigenden.

¢) durch einvernehmliche Vertragsbeendigung

Neben einer ordentlichen und auBerordentlichen Kiindigung kann ein Vertrag auch jederzeit
in gegenseitigem Einverstandnis beendet werden. Die Ausgestaltung des Vertrags als
befristeter oder unbefristeter Vertrag spielt in diesem Zusammenhang keine Rolle mehr. Ein
eventueller Ausgleichsanspruch wird dabei jedoch nicht berihrt.

8. Gemischte Vertrage

Nicht selten werden Vertriebsunternehmen sowohl als Handelsvertreter als auch als
Vertragshéndler/Eigenhédndler eingesetzt. Solche Gestaltungen finden sich insbesondere im
Verkehr mit auslandischen Vertriebsunternenmen. Dort kann es besonders sinnvoll sein, dass
Vertriebshéndler Maschinen als Handelsvertreter vertreiben und die dazugehoérigen Ersatzteile
als Vertragshandler/Eigenhandler.

9. Besteuerung auslindischer
Betriebsstatten

Die Besteuerung fur Unternehmensgewinne wird grundsatzlich nur dem Sitzstaat des
Unternehmens zugewiesen. Wird der Gewinn hingegen auch durch eine Betriebsstéatte in
einem anderem Staat erzielt, weist das Muster-Doppelbesteuerungsabkommen (MDBA) der
OECD eine gesonderte Regelung auf.

Zentraler Ankniipfungspunkt ist hier der Begriff der Betriebsstétte. Fiir die Besteuerung ist
daher zu kléren, ob ein Unternehmen tber eine Betriebsstétte im anderen Staat verfligt.



Beispiel: Vertragshandler A vertreibt vom Hersteller B, ans&ssig mit seinem Unternehmen in
Deutschland, Mobel in Frankreich. Beispiel: A verwendet Geschéaftspapiere, Stempel etc. mit
der Marke von B und ist vertraglich stark weisungsgebunden, um einen einheitlichen Auftritt
der Marke zu sichern.

Hier stellt sich nun fur die Besteuerung die Frage, ob der Unternehmer B eine ausléandische
Betriebsstatte unterhalt.

Art. 5 MDBA definiert den Begriff der Betriebsstétte. Die Betriebsstatte ist eine
Geschaftseinrichtung mit fester Beziehung zur Erdoberfléche, die von einer gewissen Dauer
ist und durch die die Tatigkeit eines Unternehmens ganz oder teilweise ausgeubt wird.

Unter einer Geschéftseinrichtung wird jeder korperlicher Gegenstand und jede
Zusammenfassung von korperlichen Gegenstédnden verstanden, die geeignet sind, Grundlage
eines Unternehmens zu sein. Eine feste Beziehung zur Oberfl&che ist bei jeder raumlichen
Abgrenzung und Fixierung gegeben.

Besondere bauliche Vorrichtungen sind hierzu nicht erforderlich, auch eine Lagerhalle fallt
hierunter. Notwendig ist nur, dass von den festen 6rtlichen Einrichtungen aus regelméaRig
Betriebsverhandlungen vorgenommen werden kénnen.

Weiterhin ist erforderlich, dass der ortliche Vertragshandler/Eigenhéndler Verfliigungsmacht
uber die Rdumlichkeiten hat und dies nicht nur voriibergehend der Fall ist. Dies kann
geschehen durch einen Leih- oder Mietvertrag. Nicht erforderlich ist das zivilrechtliche
Eigentum.

Die Betriebsstatte mu unmittelbar den Unternehmenszweck fordern. Auf welche Weise dies
geschieht, ist unerheblich, so dass auch Hilfs- und Nebentatigkeiten fir die Annahme einer
Betriebsstatte ausreichen.

Eine beispielhafte Aufzahlung von Betriebsstatten steht in Art. 5 I MDBA, und in Art. 5 IV
MDBA sind Betriebsstattenausnahmen aufgezéhit.

Mit der Téatigkeit des Vertragshéndlers/Eigenhéndler befassen sich Absatz V und V1. Nach
Art. 5 VI MDBA liegt eine Betriebsstatte dann nicht vor, wenn ein Unternehmer mit Sitz in
einem Vertragsstaat seine Tatigkeit im anderen Vertragsstaat durch einen vom Unternehmen
unabhangigen Vertragshandler austiben laRt.

Ob ein Vertragshandler/Eigenhéndler abhangig oder unabhangig ist, kann nach der sachlichen
oder nach der personlichen Unabhéangigkeit oder nach beidem bestimmt werden. Eine
sachliche Weisungsgebundenheit allein reicht noch nicht aus, um eine Abhangigkeit in
diesem Sinne zu begriinden.

Der Begriff der Unabhéngigkeit erfordert eine rechtliche und eine wirtschaftliche
Unabhéngigkeit.

Art. 5V begriindet also nur dann eine Betriebsstétte, wenn die Tatigkeit durch einen
abhangigen Vertragshandler/Eigenhéandler ausgetbt wird. Dieser mu3 nachhaltig die
Geschafte eines anderen Unternehmers besorgen und dessen Sachweisungen unterliegen.
Zusétzlich mul dieser fur das Unternehmen tatig werden, eine VVollmacht besitzen und im
Namen des Unternehmens Vertrage abschlielRen.



Im oben genannten Beispiel hat B keine Betriebsstatte im Ausland, wenn die
Geschaftseinrichtung den Anforderungen des Art. 5 1 MDBA entspricht und A als
unabhéngiger Vertragshandler/Eigenhandler tatig geworden ist, indem er im eigenen Namen
und auf eigene Rechnung Vertrége abschlieft.

Tip: Bei ahnlichen Gestaltungen und Einbindungen des ausléandischen Vertriebsnetzes lassen
Sie den Vertragshandlervertrag durch ihren steuerlichen Berater gegenprifen.
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